
独自に開発したシステムにより様々な側面での効率化、高付加価値化に寄与しています。この他に
も課題に応じた解決ツール開発の相談に応じます。

特定の取引先とインターネットを通
じて受発注できる簡易型Ｂ2Ｂシス
テム。

携帯電話を使って外部から商品情
報や在庫情報などを閲覧できます。

無線LAN付PDAを使って、
現場で簡単に棚卸や発注できま
す。

携帯電話を使い営業情報を出先か
ら簡単に登録できます。

モバイル、
インターネット
連携処理型

モバイル
活用・情報
共有型

社内業務
処理型

社内情報
共有型

ＩＴ活用のタイプ

パソコン主体のPOS管理シス
テム。安価で柔軟なシステム
が構築できます。

営業物件の進捗状況を共有化す
るシステム。販売管理システムと
の連動も可能です。

顧客の購買情報などを分析
して有効なターゲットを抽出
し、多様な手段に対応した販
売促進を行います。

お客さんからのクレーム情報を共
有し、顧客満足向上に役立てま
す。
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■パソコンやソフトは一通りそろっている
けど、いまひとつ使い勝手が悪くて・・・
■いろんなソフトを使っていると、入力作
業が多くて手間がいるなあ。
■言われるままにシステムを導入したとこ
ろ、お金がかかった割に効果があがって
いないような気がするけど・・・。

■厳しい状況だけど利益を増やす方法は
ないだろうか？
■もっと仕事の効率を良くしてコストを下げ
ないと・・。
■ＩＴを導入したいけど、どこから手をつけ
たらいいのだろう？

■ソフト会社の営業員と開発者の間で、話
がうまくつながるのかな？
■カスタマイズを頼むと時間とお金がかか
るんじゃないかな。
■ソフトを買ったらそれでおしまいという心
配があるけど・・・。

IT・経営相談

◆仕入、生産、販売、経理のどこに課題が
あるのかはっきりさせましょう。
◆ITを使った自社の「強み」を強化する方
法を見つけましょう。
◆IT導入のポイントと優先順位をはっきりさ
せることで、業務の効率化が一段と進めら
れます。

◆ 全社の課題を整理した上でIT計画を立てる
ことで結局コストが下がります。
◆ すべてのデータを一元的に管理するば、業
務が断然楽になります。また、いつでもどこでも
必要な情報を見られるようにもなります。
◆ 今までのシステムに少し機能をプラスする
だけで、意外に簡単に仕事が効率化できること
があります。

◆ 設計からソフト開発まで一貫して関わ
ることでスムーズなシステム導入ができま
す。
◆ カスタマイズの要望も迅速に安く対応
できます。
◆ 継続的に相談を続けて、さらに高度な
IT活用を目指すことができます。

最適なIT
活用提案

経営課題か
ら一貫して効
果的なシステ
ム開発

Office Jiro （オフィス　ジロー）
　浅井治善 (中小企業診断士／情報処理技術者(ﾃｸﾆｶﾙｴﾝｼﾞﾆｱ DB,NW))
滋賀県米原市下多良2-137　文化産業交流会館4F
http://jiroh.com
E-mail : info@jiroh.com


